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Siuo metu Metiné
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1992 m. jkurta didmeninés bei mazmeninés
prekybos bendrové UAB ,Serpantinas". Per 30
sékmingy prekybos mety UAB ,Serpantinas” tapo
vienu iS suvirinimo rinkos lyderiy Lietuvoje. Siuo
metu jmonés prekybos tinkla sudaro Sesi filialai
didziuosiuose Lietuvos miestuose - Vilniuje, Kaune,
Klaipédoje, Siauliuose, Panevézyje ir Mazeikiuose.
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PAPASAKOJO APIE PATIRT],

SPRENDIMAIS.

Kokios priezastys lémé, kad nusprendéte investuoti j
Qlik verslo analitikos sistema?

Buvau dirbes su Qlik View sistema, todél zinojau, kas
yra verslo analitika. Kaip greitai galima priimti
sprendimus bei matyti visais ,kampais“ pardavimus.
Na, o prisijunges prie UAB , Serpantinas“ komandos
radau Cia sagskaitas fakturas PDF formate. Tokiy
sgskaity jkélimas j Excel uztrukdavo iki 8 valandy -
tad pasiruoSimas susirinkimui uztrukdavo iki 8
valandy. Pasikvietéme Vytautg, nes noréjome matyti,
kas vyksta versle ¢ia ir dabar.

Su kokiais iSsSukiais susiduréte analitikos projekto
vykdymo metu?

PrieS sistemos diegima iSsiaiSkinome, jog musy sena
ERP programa yra netinkama - turéjome jg pakeisti.
Tad visas analitikos diegimas prasidéjo nuo ERP
sistemos keitimo, tuo paciu keitéme prekiy, klienty
strukturg, kur visg logikos medj adaptavome pagal
tai, kg norésime matyti Qlik‘e. Naujos apskaitos sis-

NAUDOJANTIS QLIK

temos ,Rivilé“ diegimas ir jos adaptavimas jmonei
uztruko 2 metus, taciau Sis pirminis sistemos
suformavimas mums davé puiky rezultatg véliau
diegiant verslo analitika.

Visg jmonés vaizdg turime ¢ia ir dabar - galime
priimti greitus sprendimus. Laikas sprendimy
priemime, informacijos valdyme sutrumpéjo kartais.
Tiesa pasakius, kaip jvyko Qlik diegimas taip i$
tikryjy ir nesupratau,- mety gale ,darom“, o sausio
pradZioje jau naudojameés. Zinoma, namy darbai buvo
padaryti, tad verslo analitikos diegimas buvo
Svelnus, malonus ir labai greitas. Qlik diegimo
procesas vyko sklandziai ir profesionaliai.

Kokia buvo pradiné komandos reakcija j pirmuosius
mokymus ,,Kaip naudotis Qlik“?

Kolegos labai lauké ir nuolat klausdavo, kada galés
iISbandyti Qlik. Tad iS kolegy buvo jau¢iamas noras,
kuo greic¢iau valdyti duomenis su Qlik. Itin Qlik pas

mus naudoja produkty vadovai ir Siai dienai jau
magstome ne tik apie pardavimy, bet ir atsarguy
analitikag. AS asmeniskai, nejsivaizduoju savo ryto be
Qlik. Dabar padaliniy vadovai mato ne tik sausa
pardavimy informacija, bet ir gali eiti j gylj - kodél
krito/kilo pardavimai.

Gal jau turite analitikos ,,éempiony (-iy)” ir galite
pasidalinti atrastomis naujomis jzvalgomis?

Yra c¢empiony ir tarp padaliniy vadovy, Kkurie
analizuoja duomenis jvairiais pjuviais bei pateikia
naujy jzvalgy, pvz., kaip padidinti krepselio verte,
kliento verte. Taip pat ¢empiony yra tarp produkty
vadovy, derybose su tiekéjais galime iSkart derétis
¢ia ir dabar.

Kokie Jusy tolimesni planai dél analitikos vystymo?

Musy verslo analitikos vystymo planai tik ties Sales
PRO nesustos. Jau Siuo metu turime integracijy, kaip
efektyviai valdyti klienty skolas. Siu mety ,must”
planas yra automatizuoti ir valdyti atsargas - matyti
perteklius ir prarastus pardavimus. Zmogus, juk
negali matyti visy sandéliy - jam reikia jrankio.



https://www.youtube.com/watch?v=UNGJiAqwQ2M

